
 

 

altona Diagnostics ist ein medizinisches Diagnostikunternehmen, das In-vitro-Diagnostiktests zum PCR-basierten 
Nachweis von Krankheitserregern wie Viren, Bakterien oder Parasiten entwickelt und herstellt. altona Diagnostics 
ist in Privatbesitz, hat seinen Hauptsitz in Hamburg-Altona und beschäftigt weltweit mehr als 350 Mitarbeiter. Das 
Unternehmen ist seit über 25 Jahren im Bereich der Molekulardiagnostik tätig und nach ISO 13485 zertifiziert. 
Unser Geschäftsmodell ist einfach und direkt: gute Leute, die gute Produkte machen und guten Service bieten. 
Kommen Sie zu uns, wenn Sie dieselbe Philosophie teilen! 

Zur Verstärkung unseres Product Management Teams in Hamburg suchen wir zum nächstmöglichen Zeitpunkt 
einen hoch motivierten und engagierten 

Unser Angebot 
Profitieren Sie von den vielfältigen Möglichkeiten eines expandierenden internationalen Unternehmens. Arbeiten 
Sie in einem hoch motivierten, offenen und freundlichen Umfeld sowohl eigenständig als auch im Team. 
Familiengerechte Arbeitszeiten sowie ein angenehmes und familiäres Betriebsklima warten auf Sie. 
 
Sie sind interessiert? 
Dann freuen wir uns auf Ihre aussagekräftige Bewerbung unter Angabe Ihrer Verfügbarkeit sowie Ihrer 
Gehaltsvorstellung. Bitte lassen Sie uns Ihre vollständigen Unterlagen (idealerweise im pdf-Format) über den 
„Hier bewerben“-Button zukommen. Ihre Ansprechpartnerin ist Frau Dina Jensen. 
 

Product Manager (m/w/d) Instruments & Software 

Ihre Aufgaben 

• Begleitung und Koordination von Produkten 
(Instruments, Software, Consumables) im Laufe des 
Produktlebenszyklus 

• Begleitung der Produktweiterentwicklung der altona 
Diagnostics Workflowlösungen 

• Entwicklung von Verpackungskonzepten 
• Weiterentwicklung von Produktmanagement-

prozessen rund um Geräte, Software und Ersatzteile 
• Analyse und Bewertung von Markt-, Kunden- und 

Wettbewerbstrends sowie Ableitung konkreter 
strategischer Handlungsempfehlungen 

• Durchführung der Go-to-Market-Aktivitäten – von 
Produkteinführungen bis zum Briefing unserer 
Sales-Kollegen zur Produktfunktion und der Unique 
Selling Points 

• Austausch mit unseren Kunden und Anwendern 
sowie der internen Schnittstellen 

Ihr Profil 
• Abgeschlossenes naturwissenschaftliches, 

technisches oder wirtschaftliches Studium 
• Erfahrung im Produktmanagement, 

Produktentwicklung, Technischem Service oder 
einer vergleichbaren Position mit direktem 
Produktbezug 

• Gutes Software-Verständnis sowie eine Affinität zu 
Themen wie Cybersecurity, Virtualisierung, etc. 

• Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse in Wort 
und Schrift 

• Sicherer Umgang mit gängigen MS-Office-
Anwendungen 

• Ausgeprägte analytische Fähigkeiten, kombiniert mit 
konzeptionellem Denken 

• Organisations- und kommunikationsstark 
• Strukturierte, selbstständige und zuverlässige 

Arbeitsweise 
 


